
SPRZEDAWCA – klasy 1 A, 1 B, 2 BS 

 

Temat: Quotation letter. Oferta handlowa i cenowa. 

 

Cel zajęć: 

- zapoznanie się z fachowym słownictwem, 

- nabycie umiejętności pisania oferty handlowej i cenowej. 

 

1) Proszę spojrzeć na stronę 82 i 83 w podręczniku (zamieszczone na stronie 2 i 3 tego 

dokumentu). Znajdziecie tu dwa przykłady ofert handlowych i cenowych. Zapoznajcie 

się z nimi. 

2) Co musi taka oferta zawierać: 

- nazwę i adres firmy, którą wystawia ofertę, 

- nazwę i adres firmy, do której ta oferta jest skierowana 

- datę wystawienia oferty, 

Główne informacje:  

- jakie produkty oferujemy, 

- w jakich cenach, 

- czy są to ceny brutto, czy netto, 

- jakie dajemy rabaty i jakie warunki trzeba spełnić, aby je dostać, 

- czas dostarczenia towaru, 

- czy cena zawiera opłatę za transport towaru, 

- do kiedy oferta jest ważna. 

3) Proszę przejrzeć raz jeszcze oferty handlowe, znaleźć podkreślone w nich wyrażenia i 

zwroty, a następnie wpisać je obok polskich odpowiedników: 

a) konkurencyjne ceny – 

b) najkorzystniejsze ceny – 

c) następujące produkty – 

d) od daty faktury – 

e) od otrzymania zamówienia – 

f) opakowanie i przewóz – 

g) rabat gotówkowy – 

h) rabat ilościowy – 

i) realizacja zamówienia – 

j) wiążąca – 

k) ważna – 

l) dostawa – 

4) Wymyślcie prostą ofertę (na podstawie materiału z książki) i zapiszcie ją w zeszycie. 

Pracę prześlijcie na moją skrzynkę mailową. 

 

Pozdrawiam, Joanna Nowakowska 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 



 


